
In dem individualisierten Programm lernen Teilnehmer, wie disruptive Geschäftsmodelle,
Technologietrends und neue Innovationsmethoden aus dem Valley auf ihr Unternehmen
angewandt werden können. Während eines in der Regel 3-wöchigen Programms werden
die Teilnehmer in das Ökosystem des Silicon Valley eingeführt, arbeiten an konkreten
Herausforderungen und bauen neue Netzwerke auf. Weitere Ziele können die
Anbahnung von Technologiepartnerschaften mit Startups und etablierten Firmen sowie
die Vorbereitung eines US-Markteintritts sein. 

Das Programm besteht aus Präsenzveranstaltungen in Baden-Württemberg, virtuellen
Workshops mit Mentoren aus dem Silicon Valley sowie individuellem Matchmaking. Die
Inhalte werden von Silicon Valley Experten und vom Innovationsscout des Landes Baden-
Württemberg im Silicon Valley, Emily Raab, begleitet. 

Das InnovationCamp BW Silicon Valley richtet sich an Unternehmen aus Baden-
Württemberg und wird durch das Ministerium für Wirtschaft, Arbeit und Wohnungsbau
Baden-Württemberg finanziell gefördert.

InnovationCamp
BW Silicon Valley
2020
I MAG I N E .  EXP LORE .  DEVE LOP .

Mit Methoden aus dem führenden
Innovations-Ökosystem Silicon Valley machen
wir baden-württembergische Unternehmen fit
für die digitale Zukunft. 

Einige unserer ausgewählten Mentoren:

Ziele festlegen

Vorbereitung

Handwerkszeug erlernen

Lösungen entwickeln

Wir besuchen Sie an Ihrem
Unternehmenssitz in Baden-
Württemberg und erarbeiten
gemeinsam mit Ihnen die Ziele
und die Innovation Challenge
für Ihre Teilnahme am
Programm

Jetzt vor Ort in 
Baden-Württemberg! 

Aufgrund der COVID-19
Reisebeschränkungen wird
das InnovationCamp 2020

als hybrides Programm
(vor Ort und virtuell) in der

Region Stuttgart
stattfinden.

Interesse? Kontaktieren Sie uns!
Updates finden Sie auch auf unserer Webseite, www.innovationcampbw.de

anja.glaessing@bw-i.de

+49 (0)711/227 87946

BOOTCAMP  2 0 2 0

1 6 .  -  2 0 .  NOVEMBER

Programmablauf
(Details auf nächster Seite)

Anja Glässing

Koordinatorin 

Baden-Württemberg International

eraab@gaccwest.com

+1 415 746 0675

Emily Raab

Innovation Scout des Landes 

Baden-Württemberg

Silicon Valley

Todd Morrill

Faculty Director, National

Science Foundation I-

Corps Program, UC

Berkeley Haas

Entrepreneurship Program

Prof. Dr. Sabine Remdisch

Wissenschaftliche Leitung

LeadershipGarage &

Visiting Researcher,

Stanford University

Matthew Joehnk

Startup Advisor &

Investor at Frog

Ventures, Founder

and Managing

Director at ORSON 

Mario Herger 

Foresight Thinker,

Consultant, Author „Das

Silicon-Valley-Mindset“

Zwei Wochen vor Beginn des
Bootcamps organisieren wir
einen Vorbereitungsworkshop,
um gemeinsam mit Ihnen finale
Details zu Ihrer Innovation
Challenge zu besprechen und
Ihr Firmenprofil zu erarbeiten.

Während unseres 5-tägigen
Bootcamps lernen Sie von
Experten und Firmengründern
die Erfolgsfaktoren des Silicon
Valley kennen und wie Sie diese
in Ihrem Unternehmen
anwenden können. Virtuelle
Firmen und Startup Besuche
inspirieren Sie für die nächsten
Schritte.

In den auf das Bootcamp
folgenden 1-3 Wochen
entwickeln Sie konkrete
Lösungen für Ihr Unternehmen
durch intensive und individuelle
"Customer Discovery"
Interviews. Unsere Mentoren
unterstützen und begleiten
diesen Prozess.

Wir gehen mit Ihnen auf eine Innovationsreise, um Ihre
Fragen und Herausforderungen anzugehen. Wir bereite ich
mein Unternehmen für eine Post-Corona Welt vor? Wie
kann ich digital führen und Vertrauen aufbauen? Wie sieht
die Zukunft der Arbeitswelt aus? 
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13:00 - 15:30

VORBEREITUNGSWORKSHOP
Programmvorstellung, finale Details zu den Innovation Challenges 

und Erarbeiten der Firmenprofile

THANKSGIVING WOCHE
Vereinbarung eigener Termine und discovery Interviews

Einführung ins Silicon Valley Ökosystem

Design Thinking for Innovation

Team Leadership und agiles Arbeiten

Customer Discovery Workshop (1)

Stakeholder Mapping
Krisenmanagement Best Practices

Virtuelle Reise ins Silicon Valley

Einzelworkshops zu Innovation Challenges

Customer Discovery Workshop (2)

Minimum Viable Product / getting started
Reflektion, Feedback und Next Steps

1 - 2 WOCHEN MATCHMAKING
Individuelle Gesprächstermine mit Ihren Target Unternehmen

Ab 17h

2. November

16. - 20. November

23. - 27. November

30. November bis 11. Dezember 

ENDE DES VOR ORT PROGRAMMS

Preparation

Introduction

Ideate

Empathise

Prototype

Test

Define

16:00 - 19:00

13:00 - 15:30

13:00 - 15:30

13:00 - 15:30

13:00 - 15:30

16:00 - 19:00

16:00 - 19:00

16:00 - 19:00
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